' evo systems
EVOLUGAO EM TECNOLOGIA

PIWI langa marketplace de planos de saude e mira faturamento de 50 milhoes
(A nova plataforma pretende alcangar cerca de 50 mil usudrios em trés anos)

A parceria de tecnologia entre a Evo Systems, especializada em inovagdo e aplicagdo de engenharia de software de
ponta como impulso para alavancar negdcios e a PIWI, empresa digital de venda de planos de saude, comegou em
2019, quando Felipe Baeta criou a PIWI, um spin-off do negdcio que estd hd mais de 30 anos na familia. O executivo
transformou o negdcio em uma plataforma digital para descomplicar a rotina burocrdtica de cotagéo de planos de
saude, mirando a venda para grupos pequenos. “A nova plataforma digital da PIWI serd um marketplace com tudo
que as pessoas precisam em termos de planos de saude, inclusive tratando de forma clara toda a jornada do
colaborador”, explica Felipe Baeta— CEO da PIWI.

Encerrando 2020 com faturamento de 5 milhées e 280 clientes, a partir da nova plataforma, a PIWI prevé alcangar
um faturamento de 50 milhées em trés anos e cerca de 50 mil usudrios.

De olho no potencial deste mercado, que de acordo com os dados da ANS (Agéncia Nacional de Saude
Suplementar), registra 47,1 milhdes de pessoas com planos de saude privados no Brasil, Felipe sentiu a necessidade
de digitalizar todo o servico para oferecer uma melhor experiéncia aos clientes, jd que as vendas atuais ndo sdo
consultivas e para isso, contou com a Evo Systems, atuando néo apenas como uma consultoria, mas como um brago
de tecnologia da empresa. “A relagdo da PIWI com a Evo Systems vai além de fornecedor e cliente. Com ampla
experiéncia no mercado de planos de saude, acreditamos que a tecnologia gera valor para os clientes quando a
jornada é automatizada e isso, consequimos com a Evo Systems, atuando como um CTO remoto para a PIWI”,
destaca Baeta.

O grande marketplace da PIWI, contou com a Evo Systems como parceiro de tecnologia, que conta com inumeros
casos de sucesso e ampla experiéncia desenvolvendo solugées para empresas que estdo avangando rumo a
transformacdo digital, e que abragou o projeto desde o comego disponibilizando um time de desenvolvedores,
qualidade, testers e designers para langar um cotador de planos no modelo de negdcio similar a plataforma de
viagens Decolar, considerando a jornada de onboarding, estratégia que aumenta a probabilidade de um usudrio ser
bem sucedido em um primeiro contato com o produto e fazendo-o enxergar o valor da ferramenta, por meio de
engajamento acompanhado por um profissional da PIWI. “ Aplicamos no projeto as melhores prdticas,
automatizagdo e testes e um plano de escalabilidade exponencial, que prevé o crescimento sem intercorréncias.

Aplataformada PIWI é prdtica, rapida e cuida do cliente desde o inicio”, explica Leonardo Dias, CEO da Evo Systems.
A Evo Systems é uma empresa de consultoria de inovagdo, especializada na aplicagdo de engenharia de software de
ponta como impulso para alavancar negdcios. Entre os servicos oferecidos, destaque para consultoria de
transformacdo digital, BPM (Business Process Management) com mapeamento e automagdo de processos,
diagndsticos (Assessment) de ambientes de produg¢do de software, desenvolvimento de apps e sistemas.

A Evo Systems é formada por uma equipe multidisciplinar composta por engenheiros e profissionais com ampla

formacgdo académica e experiéncia em tecnologia de hardware e software. A empresa conta com uma divisGo
especializada em treinamentos personalizados, mentoria de startups e programas de aceleracdo de produtos
digitais com ideias desruptivas em sistemas e aplicativos. Além disso, é também especializada em desenvolver
sistemas e plataformas, customizando e integrando solugdes de mercado ou criando aplicagdes totalmente novas.
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